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TNt KU EZYoNtay

+ Ziele ,,Appenzelleriandr="runadum
gesund™

+ Erfolge /Misserfolge
+ Finanzielle Konsequenzen

+ Neugrundung Regionalimarketing AG
+ Ziele. der Regionalmarketing AG

+ Wer macht mit?

+ Aktivitaten




Ziele Appenzellerland -
rundum gesund

+ Professionelie Vermarktungider bauerichen
Produkte und Dienstieistungenrausidem
Appenzelleriand, um die Wertschophiunghn
der Landwirktschaft Zzu erhaltenund Zu
erhohen

+ Landwirtschafts=, liourismus=und
Gewerbekreise arbeiten belder
Vermarktung bestehender und der
Entwicklung neuer Produkte eng/zusamimen

+ Eigenwirtschaftlichkeit als Ziel
(Kommissionsertrage/Lizenzgebuhren)




T
ffa/o@!{ze%ﬁ Bawernsteak

gewirzt mit Marinessa-Marinade,
ca. 150-200g statt Fr. 22.-/kg

e 77.50/@

f?//a@fza%ﬁ Buuernbratuarst

vom Schwein, statt Fr. 3.
nr Fr. 2,40

jetzt erhaltlich bei:

Metzgerei Zeller, Herisau, Hotel Landhaus, Herisau, Restaurant
Casino, Herisau, Metzgerei Zeller, Herisau, Metzgerei Zeller,
Herisau, Metzgerei Zeller, Herisau, Metzgerei Zeller, Herisau,

Hotel Landhaus, Herisau, Restaurant Casino, Herisau, Metagerei
Zeller, Herisau, Metzgerei Zeller, Herisau, Metzgerei Zeller, Herisau

r




Erfolge/Misseriolge

breit abgestutzte Intiativgruppe

Gute Marke; (Appenzelleriand)

erfolgreiche Einzelunternehmeri((bistheute)
gutes Medienecho

erfolgreiche Aktionen/Produkte:nieigwaren
/ Lieferant Swissair

Lizenznehmerzahl unter den Erwartungen
(Margendruck)

Detailhandel zuruckhaltend, keine bekannte
Anbieter

Distribution - zentrale Frage
zu landwirtschaftsorientiert 2




Finanzielle Eckdaten

+ Aktienkapital intakt (uber 5 Jahre)

+ Kommissionsertrage: Er. 20/0007— pro
Jahr

+ Lizenzertrage: 15'000.— pro Jah

+ Regio-Plus-Beitrag: Fr. 1407000
uber dreil Jahre

+ Kommunikationsaufwand: Fr.
75'000.- pro Jahr

+ Verwaltungsaufwand Fr. 45 000.- pro

Jahr




Ziele Regionalmarketing AG
Appenzellerland

+ Schaffung, Einfuhrung und PrHegeder
gemeinsamen Dachmarkey,Appenzellerianar
Naturlich besser! Professioneller;
uberzeugender Auftritt dersMarke und seiner
Partner
(kein Verkaut)

Forderung des Bewusstseins furdie
Vorzuge von regionalen Produkteniin den
Zielmarkten (Qualitat, kurze liransport-
wege, Vielfalt statt Masse)

Uberregionale und nationale
Bekanntmachung

der Produkte aus den Bereichen
Landwirtschaft, Kunsthandwerk,
Food & Getranke und Tourismus




Ziele I1

+ Schaffung und " Nutzunghvon
Synergjien
zwischen den Partnern des
Regionalmarketings

+ Aufbau von gemeinsamen
Plattformen
fur die beteiligten Partner




Atlonzifleit/FlinzinZlariric

Kantone AT / AR sind mit 47:5%6 deshAK
betelligt

2 x CHF 38'000:-

Total AK CHF 160°000.~, Differenzzu

Kantonen wird durchneue Axtionare
gehalten

(Akquisition erfolgreich abgeschiossen))
Mindestanteil CHE 500:-

Aktienkapital von Appenzellerlandrunadum
gesund teilweise ubernommen

Jahresbeitrag Fr. 3'000.--/Er. 1°'500.-=/EF:
500.- je nach Unternehmensgrosse

Partner-Einnahmen ca. CHFE 70 500:00
Kantone AI / AR CHE 1007000.- (je 50°000.-)




Wer machit mt

+ ca. 30 Unternehmen
+ Appenzeller Kase
+ Appenzeller Alpenbitter

+ Detailhandelsbetriebe (Metzgereien)
Backereien)

+ Appéenzeller Bier
+ Hotel- und Gastronomiebetriebe

+ Tourismusorganisation als
Geschaftsstelle (gemeinsame Marke)




C./\'perl_zellerla nd.
l

na TW UCHL DESH .

Bedingungen
fur Aufnahme als Partner.

* Wertschopfung des Produktes im Appenzellerland
* Produktion im Appenzellerland

* Appenzellischer Auftritt

* Bezug zum Appenzellerland

* Kein Risikopotenzial

www.appenzeller-produkte.ch



Plattformen fur Partner.

www.appenzeller-produkte.ch

naliielich besser )

Sehr geehrte Damen und Herren, geschdtzte Partner

Die Appenzellerland Regionalmarketing AG freut sich, lhnen die Ubersicht
e geplanten Marktauftritte 2004 vorzustellen. Es handelt sich um
vitéiten und Plattformen, die wir gemeinsam mit lhnen orga-

ren und zum Erfolg fihren wollen. Zusdtzlich zu unserem Grundauftrag
riiffnen wir lhnen die Miglichkeit, als Partner der Appenzellerland Regional-

ing AG an Auftritten und Aktionen teilzunehmen.

Dank den fiir Sie ausgearbeiteten Plattformen sparen Sie Zeit und Geld. Wir
planen, koordinieren und administrieren. So kinnen Sie sich auf die Kunden

konzentrie

Wir freuen uns auf eine enge und sch Zusammenarbeit mit lhnen!

Appenzellerland Regionalmarketing AG, im November 2003

ppenzellerland. ’
natirlich besar.

www.appenzeller-produkte.ch



